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Kilka porad
na co dzien

Pamietaj, ze to witasnie relacje “stories” najlepiej sprzedaja. To wtasnie
tam zbieraj3 sie najbardziej Ci wierne osoby, ktoére sledzg Twoje
poczynania i musza KLIKNAC W IKONKE TWOJEGO ZDJECIA zeby
zobaczyc¢ co u CIEBIE.

Dodawaj relacje codziennie (najlepiej rano).

Rob co kilka dni “RESET" czyli spraw, aby Twoje wszystkie relacje
WYygasty.

Dodawaj porady i wiedze, niech Twoje relacje niosg za sobg
wartosc.

Dziel sie zyciem prywatnym (to Ty decydujesz co chcesz pokazac.
Ufaj sobie, jezeli czujesz, ze czyms nie chcesz sie podzielié, nie
musisz tego robic, jezell nie chcesz pokazywac dzieci - nie rob
tego. Ludzie zobaczg to co TY im pokazesz).

Pokazuj swoja twarz, mow do kamery. Nawet jak jest Ci ciezko... (
JA TEZ SIE KIEDYS BALAM!). Pamietam jak miatam do dodania
pierwszg relacje i statam pod blokiem pare godzin i sie
nagrywatam w stresie. Jak ze wszystkim, im czesciej cos robisz z

tym wiekszg tatwoscig Ci to pozniej przychodzi.



Kilka porad
na co dzien

Nie skupiaj sie tylko na dodawaniu rolek i pozyskiwaniu nowych
obserwujacy. Tych, ktérych masz (niezaleznie od tego czy oglada
Cie 10 czy 10 000 osé6b), nalezy zaopiekowac. Wtasnie tam

znajdziesz swoich najwierniejszych klientow.

Rob Quiz np. o sobig, o branzy (ludzie to uwielbiaja)

Dodawaj VLOGI ze swojego dnia (co dzisiaj robitam, co sie dzisiaj
dziato).

Mow o swoich stabosciach, pokaz autentycznosc

(ale nie za duzo, ludzie majg duzo swoich problemodow, a my
mamy byC swego rodzaju terapig w postaci naszej ustugi),
niemniej fajnie zeby Twoj odbiorca zobaczyt, ze tez jestes
cztowiekiem :) Ucieknie Ci czasem samolot, czy zepsuje
samochaod ;)

Nie dodawaj dtugich gadanych stories, teraz ludzie lubigkrotko |
zwiezle. Jak w nagraniu masz “yyy" to przytnij to w aplikacji takij
Jak np. CAPCUT

Napisy, ktore dodajesz na storis wazne zeby byty CZYTELNE |

widoczne.
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SPRZEDAJLE

Uwazam, ze swietnym sposobem na sprzedaz jest wiasnie

STORIES. Oczywiscie przygotowane w odpowiedni sposob.

DESIRE
(PRAGNIENIE

ACTION
(DZIALANIE)
INTEREST
(ZAINTERESOWANIE)
ATTENTION (UWAGA)



Pierwsza
sekwencja stories:

1 KAFELEK
COS CO PRZYCIAGA UWAGE

Szokujace, smieszne. Na pierwszym kafelku pamietaj o zaangazowaniu

odbiorcow. To zwieksza zasiegl. Dodaj naklejke angazujaca.

2 KAFELEK

DAJ JAKAS WIEDZE, RADE, CIEKAWOSTKE
ORGANIZACYINA

3 KAFELEK
REALIZACJE PRZED | PO

4 KAFELEK
OPINIA

S KAFELEK
OPOWIEDZ O SWOJEJ UStUDZE



Druga
sekwencja stories:

1 KAFELEK
ZWROCENIE UWAGI, ANGAZUJACA NAKLEJIKA

2 KAFELEK

WIDZE, ZE NA KONCIE POJAWILY SIE NOWE
OSOBY. BARDZO M| MI£tO WAS GOSCIC.

np. Jestem Ania, mam trojke dzieci 3,59 lat. Mieszkam w Warszawie |
mMam 2 psy. Organizowanie i uktadanie to moja pasja. Pomagam .........
(komu), ............. (W czym). np. Pomagamy Mamusiom, ktore koncza
‘urlop” Macierzynski zorganizowc swoje zycie na Nowo, dzieki

odgraceniu | profesjonalnemu zorganizowaniu ich przestrzeni.

3 KAFELEK
REALIZACJE PRZED | PO

4 KAFELEK
OPINIE KLIENTOW

5 KAFELEK
SPRZEDAZ TWOICH UStUG



I NAJWAZNIEJSZE TO DZIALAJ!
MAM OGROMNA WIARE, ZE TA
WIEDZA CI POMOZE.

TRZYMAM KCIUKI,
MERY
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